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MES DE 

OCTUBRE

23/10/2024

10:00 - 11:30h

30/10/2024

10:00 - 11:30h

06/11/2024

10:00 - 11:30h

04/12/2024

10:00 - 12:00h

MES DE

ENERO 2025

Sesión de diagnóstico inicial de mediahora con Txell

Sesión grupal de presentación de cada proyecto

¡tu empresa es la protagonista!

Sesión grupal: Escalar un negocio

Formas de escalar, embudo de ventas 

y modelo de negocio

Sesión grupal: Gestión de equipo y liderazgo

Sesión individual de cierre con Txell 

Sesión grupal: Marca y marketing

Valoraremos tu punto de partida en este entreno empresarial y 
definiremos tu plan de acción.

*esta sesión tiene una duración de 2 horas.

30 minutos de duración.

Nota: la hora de las sesiones son en uso horario de Madrid(GMT+1)



Personaliza tu ruta
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¿Quieres más?



Añade sesiones individuales de 1 hora de duración adaptadas a tus necesidades y 
completa el viaje. Te ofrecemos las siguientes: 


Campus Virtual



Para que aproveches aún más este viaje, accede cuando lo desees al campus 
virtualexclusivo para todos los participantes/alumnos y navega entre todo el material 
quehemos preparado para ti.Ponemos a tu disposición un amplio abanico de lecciones, 
ejercicios y plantillasexclusivas. Toda una biblioteca de recursos a tu alcance que podrás 
consultar cuandote unas al equipo/la familia de Mentoring Club Escalada 


Índice materiales teóricos



 


PROCESOS FINANZAS
Con Txell y un 
especialista 

de tu sector

Bienvenida

 


Introducción



Marca



Modelo de negocio



Lanzamientos




Cliente ideal



Cuestiones económicas



Web y Blog



Copywriting



E-mail Marketing



Redes sociales




Visibilidad o cómo hacer contactos de 
calidad



Módulo específico escalada



Cierre



Bonus: Conjunto de masterclasses en 
vídeo que te ayudarán a tener una visión 
360 del emprendimient�

� Cómo crear status de marca con 
referencias teóricas potente�

� El ABC del diseño de marc�
� Cómo salir en medios de 

comunicació�
� Alimentos y emocione�
� Las creencias del emprendimient�
� Legalidad para tu negocio
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Índice de plantillas



 

Plan de empresa humanista

 


Creación de marca



Valor diferencial



Creación de branding



Tabla de Customer Jorney




Crea tu embudo de ventas



Define tu target



Tabla para ordenar tus números grupales



Tabla para gestionar números



Gestión agenda



Respuestas para tus clientes



Secuencias automáticas de e-mail




Trabajo para redes



Relaciones públicas y visibilidad



Revisión últimos 3 - 6 - 12 meses



Cronología y proveedores



Tabla de análisis de procesos



Tabla de cuadro de mandos nivel escalada



Ecosistema de automatizaciones



Simplifica tu oferta



Niveles de escalada



Pacto de socios



Formar equipos



Liderazgo


